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Compass. “Una tesis universitaria nos desperto el espiritu emprendedor”

ulio Garcia Espinosa y Ramén | nieria y desarrollaron una tesis. ria”, explica Garcia Espinosa. La Estas grandes cuentas, junto a
Ribo se conocieron cursando Dicho trabajo desperto su animo | inversion fue de 120.000 euros. las de clientes mas modestos,

estudios de ingenieria. Comenza- | emprendedor “y asi creamos Este proyecto ya tiene emplea- han facilitado que, en cuatro
ron a estudiar métodos numéri- | Compass Ingenieria y Sistemas das a ocho personas y trabajaa | afios, multiplique por diez su fac-
€0s para su aplicacion a herra- en 2001, especializada en soft- nivel internacional. “Operamos turacion. De 90.000 euros en su

mientas informaticas para inge- ware para el diseno de ingenie- con paises como China, EE UU, primer ejercicio, han pasado, en
Japony Corea, entre otros. Tene- | 2005, a un millon de euros.

mos clientes importantes en el Para ese crecimiento, Compass
mundo de la ingenieria naval y ha contado con la colaboracion de
aerondutica. Ademas, el 70% de | una potente red de aliados

la facturacion procede de nues- | comerciales. "Compass es code-
tras cuentas internacionales”, sarrollador y distribuidor en ex-
anade. La compariia cuenta entre | clusiva del programa de pre/post
sus clientes con importantes fir- | proceso Gid, ademas de socio
mas y entidades, como Heine- comercial del centro de 1+D del
ken, Navantia, Uralita, Epsa, CRC. | CIMNE", aclara Garcia Espinosa,
Asi como universidades, entre las | También dispone de dos alianzas
que figuran la Politécnica de para vender licencias de sus pro-
Madrid y la de Paris. gramas y comercializar sus pro-
ductos. Se trata de Compass
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